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Événements)

Rendez-vous tant attendu des pro-
fessionnels du funéraire, cet événe-

ment unique dans le Grand Sud est l'oc-
casion de rencontrer ses futurs clients et 
partenaires. Ayant à cœur de soutenir 
l'innovation, cette 6e édition mettra à 
l'honneur les acteurs incontournables 
du secteur ainsi que des artisans et 
startups. Avec plus de 60 % d’intention 
d’achat, ce moment business permet 
aux visiteurs de découvrir les dernières 
tendances en matière de produits et 
services. 

Le salon est aussi une opportunité pour 
échanger et s'informer sur les nouveau-
tés et les mutations qui impactent la pro-
fession. Ainsi, des conférences et ateliers 
aborderont des thématiques d’actualité 
comme la digitalisation, l'attractivité 
des métiers, ou encore les nouvelles 
pratiques. Pavillon dédié à l'innovation, 
espace artisanat & démonstrations et 
nocturne festive, cette nouvelle édition 
s'annonce riche en découvertes. 

Une opportunité pour 
exposants et visiteurs 

d'entretenir des échanges 
de qualité…

Un salon qui ne cesse
de se développer

Depuis sa création en 2018, le Salon 
Funéraire Grand Sud, à destination des 
pompes funèbres, marbriers, thanato-
practeurs ou encore gestionnaires de 
cimetières, ne cesse de s'agrandir. Les 
visiteurs trouveront une off re complète 
et innovante, leur permettant de faire 
face à toutes les mutations du secteur 
: RSE, référencement naturel, évolution 
de la législation, etc. Une opportunité 
pour exposants et visiteurs d'entrete-
nir des échanges de qualité, dans un 
cadre chaleureux et convivial.

Rencontre avec 2 exposants
de cette 6e édition :

CJMD Fleurs

Stéphane Rousseau est le gérant de 
CJMD Fleurs, société fondée en 1975 
et spécialisée dans la vente de com-
positions fl orales funéraires et l'impor-
tation directe de fl eurs en soie.

Résonance : Vous êtes une société 
belge, pourquoi avoir choisi le salon 
de Toulouse ?

Stéphane Rousseau : Étant présents 
sur les marchés belge et français, nous 
avons choisi le salon de Toulouse car 
nous souhaitons étendre notre marché 
et conquérir une nouvelle cible dans le 
Sud-Ouest de la France.

R : Quels produits allez-vous présenter 
sur le salon ?

SR : Nous allons présenter des com-
positions fl orales funéraires en fl eurs 
de soie mais également notre collec-
tion 2023. Nous sommes très sensibles 
aux besoins et aux envies de tous 
donc nous nous attachons vraiment à 
adapter et diversifi er notre gamme de 
fl eurs et de coloris afi n de répondre 
au mieux aux attentes de nos clients. 

R : Comment réussissez-vous à vous 
démarquer en tant qu'entreprise fami-
liale au sein d'un secteur très concur-
rentiel ? 

SR : Notre entreprise familiale a été 
fondée en 1975. Aujourd'hui, nous 
réussissons à nous démarquer grâce 
à notre expertise mais également 
grâce à notre bon rapport qualité/prix, 
puisque l'on travaille à l'international 
en important directement nos produits 
depuis les pays asiatiques. Nous veil-
lons vraiment à off rir un service de 
qualité et personnalisé tout en propo-
sant des tarifs attractifs correspondant 
aux budgets de nos clients.

endez-vous tant attendu des pro-
fessionnels du funéraire, cet événe-

ment unique dans le Grand Sud est l'oc-
casion de rencontrer ses futurs clients et 
partenaires. Ayant à cœur de soutenir 

endez-vous tant attendu des pro-
fessionnels du funéraire, cet événe-

ment unique dans le Grand Sud est l'oc-

l'innovation, cette 6

Retrouvez l’ensemble des professionnels du secteur,
les mercredi 14 et jeudi 15 juin 2023, au Pavillon du Stade 
Toulousain.

Le Salon Funéraire Grand Sud
revient pour sa 6e édition !

… cet événement unique 
dans le Grand Sud est 

l'occasion de rencontrer 
ses futurs clients
et partenaires.

Réalisation de CJMD Fleurs.
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FUNERAL STORES

Estelle Benoist est la gérante de 
FUNERAL STORES, entreprise spécia-
lisée dans la vente d'urnes et de pro-
duits innovants aux professionnels du 
funéraire. L'objectif est d'apporter un 
vaste choix de produits pour répondre 
au mieux à l'évolution des demandes 
des familles endeuillées.

Résonance : Vous êtes présents 
depuis la création du salon, pourquoi 
revenez-vous chaque année ?

Estelle Benoist : Nous sommes pré-
sents depuis la création du salon et 
nous revenons avec plaisir à chaque 
nouvelle édition car le Salon Funéraire 
Grand Sud est un salon convivial et 
qualitatif. Ce salon nous permet de 
nous rendre au plus près de nos clients 
et futurs clients, de prendre le temps 
avec chacun d'entre eux. Les visiteurs 
sont toujours très intéressés par voir ou 
revoir notre collection et par passer un 
bon moment avec nous.

R : Quelles innovations ou nouveautés 
allez-vous présenter ? 

EB : Cette année, nous allons présen-
ter 4 nouveaux modèles d'urnes en 
verre. Nous avons également intégré 
à notre collection des galets qui per-
mettent aux familles de laisser un petit 
message intime au défunt.

R : Les attentes de vos clients ont-elles 
changé ?

EB : Nos clients souhaitent de plus en 
plus avoir de belles urnes qualitatives 
afi n de pouvoir proposer aux familles 
des urnes qui correspondent à leurs 
souhaits.

■

… nous revenons
avec plaisir à chaque 

nouvelle édition
car le Salon Funéraire 
Grand Sud est un salon 
convivial et qualitatif.

Stand Funéral Stores lors de l'édition 2022 
du Salon Funéraire Grand Sud.


