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Toulouse :

FUNERAIRE GRAND SUD change de format

Pour sa 9° édition, FUNERAIRE GRAND SUD se réinvente :
un nouveau rythme, une nouvelle énergie.

Une seule journée au Pavillon du Stade toulousain,

le mercredi 13 mai prochain, de 9 h a 23 h, pensée

pour maximiser le temps et la qualité des échanges entre

professionnels.

FUNERAIRE
GRAND SUD

LE SALON PRO DE
L'INNOVATION FUNERAIRE
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( Les formats se veulent
interactifs, ouverts

au dialogue et au partage

d’expériences

entre professionne]i)

Patrick Kraemer.

Une journée 100 % business

La matinée et I'apres-midi sont dédiees
a la visite du salon et aux rencontres
business.

Pompes funebres, marbriers, gestion-
naires de cimetieres et de créma-
toriums, collectivités : tous pourront
échanger avec leurs fournisseurs,
découvrir des solutions techniques,
explorer des services innovants, ainsi
que s'inspirer d'initiatives artisanales
et numériques qui accompagnent les
évolutions du secteur. Un format res-
serré, efficace, concu pour favoriser
des échanges concrets et productifs.

Des contenus pour prendre
de la hauteur

Tout au long de la journée, des
contenus métiers viendront rythmer
le salon : tables rondes, ateliers et
prises de parole autour des enjeux du
funéraire, des mutations économiques
et organisationnelles. Les formats se
veulent interactifs, ouverts au dialogue
et au partage d’expériences entre pro-
fessionnels.

Pour poursuivre les échanges

En fin de journée, place & la convivialite.
Le salon se prolonge par une soirée
diner-spectacle dédiée aux échanges,
dans un cadre plus informel, pour pour-
suivre les discussions et renforcer les
liens créés au fil de la journée.

Une édition plus intense,
plus fédératrice

Exposition, contenus métiers, artisanat,
funéraire animalier, cocktail festif et
diner-spectacle : le salon FUNERAIRE
GRAND SUD 2026 s‘annonce dense,
dynamique et fédérateur. Une 9¢
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( Un format resserré,
efficace, congu pour

favoriser des échanges

concrets et produchfy
édition repensée pour s‘adapter aux
contraintes des professionnels... et
pour faire de cette journée un véri-
table temps fort du secteur. A ne pas
manquer.

Rencontre avec 2 exposants
de la 9¢ édition

KM KIMY

1 - Patrick Kraemer est direc-
teur commercial de la société KM
Concept, qui propose des collec-
tions de vétements de cérémonie
et d'accueil funéraire et de matériel
funéraire.

Q1 : Pouvez-vous présenter KM
Concept ?

Patrick Kraemer : KM Concept est une
SARL alsacienne créée en 2004. Nous
sommes concepteurs et fabricants de
vétements et d'équipements profes-
sionnels, principalement destinés aux
secteurs de I'ambulancier, du secours
et du funéraire. Forts de plus de 20
ans d’expertise, nous développons
des produits alliant qualité, innovation
et durabilité, avec une attention parti-
culiere portée aux besoins terrain de
nos clients.

Q2 : Le siége de votre entreprise
est situé dans le Haut-Rhin. Pourquoi
avez-vous choisi d'exposer au salon
de Toulouse cette année ?

PK : Participer au salon de Toulouse
représente pour nous une opportunité
stratégique de renforcer notre pré-
sence sur le territoire national et d’al-
ler a la rencontre des professionnels
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du funéraire du sud de la France. Ce
rendez-vous majeur du secteur nous
permet de présenter nos nouveau-
tés, d’échanger avec les acteurs du
marché et de mieux comprendre leurs
attentes afin d’adapter en perma-
nence notre offre.

Nous mettrons en avant notre gamme
complete dédiée aux métiers du funé-
raire : vétements professionnels tech-
niques et élégants, brancards, civieres,
chariots et équipements associés.
Nous présenterons également nos
solutions de personnalisation textile,
notre savoir-faire en conception produit
ainsi que notre capacité & accompao-
gner les entreprises avec des solutions
fiables, durables et adaptées & leurs
contraintes opérationnelles.

De plus, ce sera pour nous I'occasion
de présenter notre produit innovant
exclusif : le MOBISAFE, un ingénieux
dispositif de relevage et de manipu-
lation pour les prises en charge des
défunts permettant non seulement
d’éviter les TMS, mais qui est en plus
facilement transportable et s‘adapte
dans toutes les situations.

FUNE

2 - Baptiste Peraldi est responsable
commercial de la société FUNEUP,
qui propose un ensemble de ser-
vices et solutions pour les gérants
et conseillers funéraires afin de leur
faciliter la vie et de développer leur
entreprise de pompes funébres.

Q1 : Pouvez-vous rappeler le position-
nement de FUNEUP et les services
que vous proposez aux acteurs du
funéraire ?

Baptiste Peraldi : Depuis 2019,
FUNEUP se positionne comme un par-
tenaire de confiance aupres de plus de
500 agences de pompes funébres, en
leur proposant des services destinés a
faciliter leur quotidien, & optimiser la
gestion de leur activité et a fluidifier

I'accompagnement des familles. Nous
accompagnons plus particulierement
les gérants et conseillers funéraires &
travers des solutions digitales spéci-
fiques : vitrine digitale, référencement,
services aux familles, espaces familles
et, plus récemment, gestion des paie-
ments d'obséques.

Gréce a nos solutions modulables,
nous nous adaptons aux besoins spé-
cifiques de chaque entreprise. Notre
objectif principal est de permettre aux
professionnels de libérer leurs équipes
des téches chronophages afin qu’elles
puissent se concentrer sur 'essentiel :
I'accompagnement des familles.

Q2 : Quels produits ou solutions allez-
vous mettre en avant lors du salon du
13 mai ?

BP : Pour notre cinquiéme participation
au salon FUNERAIRE GRAND SUD, nous
continuerons de présenter nos solutions
existantes, ainsi que leurs dernieres
évolutions. Chez FUNEUP, grace & notre
expertise terrain et aux retours de nos
clients, nous faisons constamment évo-
luer nos outils afin de les rendre tou-
jours plus modernes, performants et
adaptés aux réalités du métier.

Lors de ce salon, nous mettrons
notamment en avant des solutions
permettant de sécuriser les dossiers
obséques plus efficacement qu’avec
un chéque de caution, d’automatiser
le rapprochement bancaire, de propo-
ser le paiement en plusieurs fois tout
en préservant la trésorerie, de faciliter
les relances aupres des familles de
maniéere subtile et respectueuse, ainsi
que de suivre les paiements plus sim-
plement et plus précisément.

Parce que nous avons & cceur d'ac-
compagner les professionnels du
funéraire dans la globalité de leur
activité, y compris sur les aspects les
plus sensibles, ces solutions issues de
nos nouveautés liées au paiement des
obseques s’inscrivent pleinement dans
cette démarche.
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Baptiste Peraldi.
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