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Retrouvez I'ensemble des professionnels du secteur
le mercredi 13 mai au Pavillon du Stade toulousain.

,vénement unique dans le Grand
Sud, le salon se réinvente pour sa
9= édition avec une formule repensée :
une seule journée et une seule soirée,
concues pour maximiser le temps et la
qualité des échanges. Pompes funébres,
marbriers, gestionnaires de cimetieres,
thanatopracteurs, crématoriums et collec
tivités se donnent rendez-vous & Toulouse
pour rencontrer leurs partenaires actuels
et futurs, découvrir des innovations et
explorer de nouvelles idées pour leurs
activités.

Nouveauté de cette année

Au-dela de I'exposition, des conférences
et tables rondes rythmeront la journée
afin de prendre du recul sur les enjeux
stratégiques et opérationnels du secteur.
Seront notamment abordés I'évolution du
marché, la progression de la crémation,
le développement du funéraire animo-
lier, 'accompagnement des familles en
période de deuil, les coopérations entre
opérateurs et gestionnaires de cime-
tieres en partenariat avec 'A.N.A.PE.C
(Association Nationale des Personnels
de Cimetiére) ainsi que les enjeux du
rapatriement en France. Ces temps
d’échange sont concus pour favoriser le
dialogue, le partage d’expériences et
les discussions constructives entre pro-
fessionnels.

Une soirée diner-spectacle

Pour prolonger les discussions dans un
cadre convivial, le salon se cléturera par
une soirée diner-spectacle comprenant
un cocktail et la remise du "Prix de la
Création d’Entreprise". Cette nouvelle
formule offrira aux visiteurs et aux expo-
sants un moment privilégié pour échan-
ger et renforcer les liens créés tout au
long de la journée.

Nouveaux venus et exposants
incontournables

Les visiteurs auront 'occasion de décou-
vrir plusieurs nouveaux exposants

FUNERAIRE GRAND SUD 2026 :

nouveautés, rencontres et soirée exceptionnelle

participant pour la premiere fois &
I'événement, parmi lesquels : Lys Pro,
KM Concept, FunéBox, Sofranit, Atelier
du Pilat, Orphose Paris ou encore Deuil
Résilient.

Ils retrouveront également les exposants
incontournables du salon, fideles au
rendez-vous : Rivaud, Maurel Services,
Fape by Mésange, Ava, Enaos,
FunéUp, Simplifia, JPV Assurances, SCR
Informatiques, Minute Papillon, Nova
Formation, et bien d’autres.

Rencontre avec deux exposants
de cette prochaine édition

Benjamin Rivaud est gérant de la
société Rivaud, basée en Alsace.
L'entreprise propose des corbillards
neufs et d'occasion, qu'il s'agisse de
fourgons ou de limousines. Elle inter-
vient également dans toute la France
pour un service de location de véhi-
cules lors des cérémonies, avec dif-
férents modeéles tels que limousines,
side-car et camions corbillards.

Q1 : Pourquoi avez-vous choisi d’expo-
ser au salon de Toulouse cette année ?

Benjamin Rivaud : Cette année nous
participons au salon de Toulouse car
cet évenement nous permet de rencon-
trer nos clients du Grand Sud qui ne se
déplacent pas forcément au salon de
Paris ou de Lyon. C’est un salon & taille
humaine, qui nous permet d'avoir plus
de temps pour pouvoir échanger avec
les pompes funebres et les autres expo-
sants.

Q2 : En quoi ce type d'événement contri-
bue-t-il & la dynamique du secteur funé-
raire ?

BR : Chaque salon funéraire est diffé-
rent et les besoins ne sont pas forcé-
ment les mémes partout en France. Il est
donc intéressant d‘aller & la rencontre
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des pompes funébres des différentes
régions afin de comprendre leur
facon de travailler et de pouvoir ainsi
répondre au mieux a leurs besoins.
De plus, chaque salon apporte son lot
d’innovations et il est toujours intéres-
sant de se tenir informé des nouveautés.
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Katia Boisseau est fondatrice de
Deuil Résilient. Cette solution numé-
rique accompagne les familles apres
les obseques, une période souvent
marquée par la solitude et la perte
de repéres. La plateforme propose
un parcours interactif guidé, des pra-
tiques d'auto-soin, un espace commu-
nautaire sécurisé ainsi qu'un accom-
pagnement professionnel tout au long
du processus de deuil.

Q1 : Pourquoi avez-vous choisi d’expo-
ser pour la premiere fois cette année au
salon de Toulouse ?

a
I

Organisé par Partenaires média

Katia Boisseau : Nous avons choisi
d’exposer car ce salon représente une
opportunité unique pour rencontrer les
acteurs clés du secteur et découvrir les
tendances et initiatives émergentes.
C’est également I'occasion, pour nous,
de mettre en lumiere un enjeu essen-
tiel : le soutien aux familles apres les
obséques, période fragile et souvent
isolante, de présenter concretement le
dispositif numérique que nous avons
concu pour y répondre et de montrer
comment il peut s'intégrer dans le par-
cours des familles, afin qu’elles aient un
accés immediat & I'accompagnement
dont elles ont besoin.

Q2 : Qu'attendez-vous d'un salon régio-
nal comme FUNERAIRE GRAND SUD ?

KB : Le salon est pour nous un espace
de rencontres et de collaborations. Nous
souhaitons partager notre expérience,
faire connaitre notre dispositif, identifier
les synergies possibles et initier des
partenariats afin que toutes les familles
endeuvillées puissent, demain, bénéfi-
cier d’'un accompagnement adapté et
accessible apres les obseques, et ne
traversent plus leur deuil seules, sans
repéres ni soutien.
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